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Verra-t-on de grandes friches commerciales en
périphérie ?

On n’est a I'abri de rien. Il semble que les hyper-
marchés se heurtent a un désamour des francais.
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L’automatisation de la distribution menace-t-
elle son modele social ?

L’homme reste un animal social ! Méme pour
commercer. Preuve en est la renaissance des clubs
d'amis qui organisent achats, échanges, ventes en
commun. Le progrés technologique transforme
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modele va donc muter, il appelle de nouveaux
‘emplois. Un enjeu majeur sera notre capacité a
former.
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